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Agente Inmobiliario

Modalidad: Teleformación Total: 905 horas Duración: 24 meses

ITINERARIO
CONTRATOS DE FORMACIÓN EN ALTERNANCIA

HORASDESCRIPCIONCODIGO

100OFIMÁTICAADGG053PO

30DERECHO HIPOTECARIOADGN030PO

60LEY DE PROTECCIÓN DE DATOS (LOPD)ADGD175PO

30PREVENCIÓN BLAQUEO DE CAPITALESADGN093PO

25REGISTRO DE BIENES INMUEBLESADGD384PO

25REGISTRO DE LA PROPIEDAD IADGD382PO

35REGISTRO DE LA PROPIEDAD IIADGD383PO

16ORIENTACIÓN SOBRE PERITACIONES JUDICIALES INMOBILIARIASCOMT074PO

90
GESTIÓN DEL MARKETING Y LA FUERZA DE VENTAS EN LA DIRECCIÓN ESTRATÉGICA 
DE LA EMPRESACOMM032PO

80PLAN DE MARKETING EN EL SECTOR INMOBILIARIOCOMM050PO

50TÉCNICAS DE TASACIÓN INMOBILIARIACOMT082PO

110FIDELIZACIÓN, CALIDAD Y GESTIÓN DE CLIENTESCOMT036PO

60HABILIDADES COMERCIALESCOMT051PO

50HABILIDADES DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE PARA VENDEDORESCOMT052PO

24INTERACCIÓN CON CLIENTES. LA ESCUCHA ACTIVACOMT058PO

40PSICOLOGÍA APLICADA A LAS VENTASCOMT077PO

20TÉCNICAS DE PROCESO DE VENTA Y POSTVENTACOMT097PO

60TÉCNICAS DE VENTA PERSONAL Y NEGOCIACIÓN COMERCIAL BÁSICACOMT092PO


